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Accaduto appena ieri

Microcredito? Una
riforma davvero micro

A quattro anni dal varo
sono appena 13
gli operatori che hanno

aderito all’elenco tenuto
da Bankitalia. Le

ragioni del flop

di FRANCESCO DENTE

estaal palol'elencode-

gli operatori del mi-

crocredito, i soggetti

abilitati all'erogazione

di piccole somme alle
imprese e alle famiglie. A quasi quattro
anni dall'istituzione, gli operatori
iscritti alla lista tenuta da Bankitalia
sonosoltanto tredici. Nove nel 2016, pia
altri quattronel bienniosuccessivo, due
allanno. Pochi, decisamente pochi, per
dare una bella spallata alla porta che
sbarra l'accesso al credito ai soggetti
non bancabili (il tetto massimo del cre-
dito & 25mila euro per le imprese,
10mila per le famiglie).

La riforma dell’articolo 111 del testo
unico bancario che ha introdotto la fi-
gura degli operatori nel microcredito
mirava proprio a dar vita a delle figure
specializzate. Nell'elenco avrebbero
dovutoiscriversi o soggetti nati apposta

VITA #04

o confluire gli intermediari finanziari
non bancari gia esistenti, conosciuti
come “106” dal numero dell’articolo del
testo bancario che li prevede. La rifor-
ma pero, éstata un flop. Su18iscritti, gli
operatori nati exnovosonosolosei. Set-
te invece gli ex106, gli intermediari gia
attivi che si sono trasformati in 111. Sia
gli intermediari finanziari non bancari
sia le stesse banche tuttavia possono
erogare microcreditoanche se non fan-
no parte dell'albo ad hoc. E sufficiente
cherispettino lalegge sul microcredito
e che forniscano i servizi ausiliari, cioe
diaccompagnamento come ad esempio
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il supporto alla stesura del business
plan o l'assistenza legale e fiscale.

1 paletti

Ma vediamo quali sono i paletti messi
dalla normativa e che hanno finito per
soffocare gli operatori di microcredito.
Devono erogare, ad esempio, almenoil
51% dei prestiti alle imprese e il restan-
te alle famiglie. «Si tratta di una restri-
zione che impatta con il nostro model-
lodibusiness che invece € piti orientato
alle famiglie», spiega Andrea Limone,
amministratore delegato di PerMi-
cro, un intermediario 106. In sostanza
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per diventare operatore di microcre-
dito avrebbe dovuto rinunciare a meta
clientela. Secondo requisito: I'anziani-
ta di impresa. Possono essere finanzia-
te solo le societa con meno di 5 anni di
vita. «Restano fuori cosi le imprese che
hanno bisogno di ristrutturazione e di
rilancio», osserva Giampietro Pizzo,
presidente della Rete italiana di micro-
finanza (Ritmi). Terzo: la “dimensione”
dell'impresa beneficiaria. Il fatturato
non deve superare i 200mila euro. «Si
tratta di nano imprese, in realta. La de-
finizione europea di micro-imprese
arriva invece fino a 2 milioni», aggiun-
ge Pizzo. Quarto limite: i tassi. Anche
qui i parametri fissati dalla normativa
lirendono poco competitivi, soprattut-
to quelli per le famiglie. Non é tuttavia
- I'unico motivo che ha sbhilanciato I'asse
dei prestiti verso le imprese. «Finanzia-
mo poco le persone fisiche perché non
abbiamo una formazione ad hoc per va-
lutare il merito creditizio e, soprattut-
to, perché le famiglie non sono coperte
dal Fondo centrale di garanzia come le
persone giuridiche», fa notare Giorgio
Giancamilli, direttore generale di Fidi-
persona di Ancona. Fidipersona, uno
dei tredici operatori dimicrocredito, la-
vora per il 95% con le imprese. Nel ca-
so di “bidone” rischia insomma di per-
dereil100% del finanziamento contro il
20% del mutuo dato alle imprese. Stes-
samusica per Mikro Kapital di Milano.
Lanno scorso ha erogato 3,2 milioni
-~ alle imprese e solo 150mila euro al so-
ciale. Mikro Kapital ha preferito assu-
mere la veste giuridica di operatore di
microcredito perché, argomenta il di-
rettore generale Stefano Guerra, «gli
operatori sono ancora pochi, e quindi
ceminor concorrenza, e perché 'infra-
struttura organizzativa € meno pesan-
te rispetto a quella per le 106. Non é ri-
chiesto ad esempio l'ufficio interno per
l'anti-riciclaggio».

Il punto, torniamo ai tassi, & che sugli
interessi pesail costo dei serviziausilia-
ri obbligatori, cioe l'analisi e il monito-
raggio costante del progetto di impresa
~ finanziato. Pizzo propone di attinge-
re alle risorse del Fondo sociale euro-
peo per alleggerire il carico dei servi-
zi. «Non sarebbe una sovvenzione ma
un investimento in linea con l'obiettivo
del Fondo sociale, che & propriol'occu-
pabilita. Si spendono tante risorse co-
munitarie in formazione professionale
fine a se stessa. Perché non mirarla in-
vece al supporto delle microimpre- >

L'ELENCO
DEGLI ENTI

1
Microcredito per
I'economia civile e
di comunione Soc.
coop. Messina

2.
Ottavio Spariglia
Dal monte srl
Ascoli Piceno

3.
Fidipersona
societa
cooperativa
Ancona

4.
Microcredito
italiano spa Roma

5.
Societa finalizzata
allo sviluppo della
cooperazione
(Coop/fin.) spa
Cagliari

Microcredito di
Solidarieta spa
Siena
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Mag 2 Finance
societa
cooperativa Milano

8.
Mag 6 Finance
societa
cooperativa
Reggio Emilia

9.

Mag Firenze
societa
cooperativa
Firenze

10.

Mikro
Kapital spa
Milano

1.
Sofina srl Pescara

12.
Microcredito di
impresa spa Roma

13.
Microcredi.it srl
Roma

Baccini: «ll nodo e la
raccolta dei fondi»

> Il presidente dell'ente nazionale:
«Atuteremo gli enti a fare “massa™

Mario Baccini, presidente dell’Ente nazionale
per il Microcredito, a quattro anni dall'avvio
dell’elenco degli operatori del microcredito, gli
iscritti sono solo 13. Come se lo spiega?

A nostro avviso il microcredito dovrebbe essere
prevalentemente svolto da operatori intermediari
finanziari specializzati nel microcredito e autorizzati da Banca
d'Italia in base all'articolo 111 del Testo unico bancario. Purtroppo
lo scarso numero di operatori iscritti € dovuto essenzialmente
alla difficolta che hanno le 111 a reperire fondi sul mercato per poi
potere prestarli in favore dei soggetti richiedenti microcredito.
Aiutare le 111 a reperire fondi permettera sia di garantire un tasso
annuo effettivo globale competitivo, sia di poter fare “massa
critica” sui costi di gestione realizzando utili come é giusto che sia
trattandosi di operatori di tipo ovviamente commerciale.

Stiamo in tal senso cercando di sviluppare dei prodotti di
ingegneria finanziaria a beneficio delle 111 con istituzioni europee
per finanziamenti sul capitale o in linea di debito ordinario e con
fondi e operatori interessati ad acquisire delle cartolarizzazioni
di crediti che proporremo poi agli amici operatori ex art. 111. Ad
oggi per avviare le attivita di microcredito in tutta Italia, non
avendo le 111 la capacita di affrontare operazioni di grande portata
economica, ci siamo dovuti rivolgere ad altri tipi di intermediari
finanziari per supplire a questa carenza.

Gli operatori di microcredito iscritti al 111 ritengono pero
che I'Ente nazionale dovrebbe svolgere con piu forza il
ruolo di interlocutore fra microcredito da un lato e banche
e istituzioni dall'altro. Come replica? Lamentano inoltre
una “quasi concorrenza” da parte dell’ente per via delle
convenzioni con le banche. Cosa risponde?

L’Ente nazionale per il microcredito non é un ente erogatore
quindi non puo esistere nessun regime di concorrenza né con le
banche né con le finanziarie né con le 111. Il successo del ruolo di
coordinamento svolto dall’Ente nazionale per il Microcredito con
le istituzioni € dimostrato dai fatti. L'Italia ha una legislazione sul
microcredito all'avanguardia il cui modello ci viene richiesto da
Paesi esteri anche extra comunitari. Esistono operatori ad hoc,
una sezione del fondo di garanzia dedicata al microcredito e un
elenco obbligatorio di tutor. L'ente, inoltre, ha favorito lo sviluppo
el'implementazione dello strumento del microcredito per la
lotta all'esclusione sociale e finanziaria facendo costituire dei
plafond di credito per oltre 300 milioni di euro convenzionando
intermediari finanziari di tutti i tipi. Quindi sia operatori 111,
banche tradizionali, Bee, credito rurale e cooperativo. Grazie al
sistema virtuoso attivato ed al sostegno della garanzia del Fondo
per le piccole e medie imprese, fino ad oggi sono state finanziate
oltre 10mila imprese per un importo poco superiore ai 200 milioni
di euro. Di questi il 19% al Nord, il 28% al Centro ed il 58% al Sud.
(ED)
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10mila €

I tetto massimo
del valore dei
prestiti (senza
garanzie) alle

famiglie

I tetto massimo
del valore dei
prestiti alle
imprese

otk

La quota minima
di prestiti che
devono essere
destinati alle

imprese da parte

di un ente di
microcredito

<] se?», si chiede il numero uno di Ritmi.

Le alternative al ricarico sui tassi non
sono molte del resto. Si segnalano tut-
tavia delle buone pratiche. Unicredit
e Intesa Sanpaolo fanno leva anche su
forme di volontariato per fornire assi-
stenza ai richiedenti. E il caso, rispetti-
vamente, delle associazioni formate da
ex bancari UniGens e Seniores.

Le proposte sul tavolo

Ma chi ha voluto tutti questi lacci che
hannoimbrigliatoil microcredito e sco-
raggiatol'iscrizione nell'elenco ad hoc?
«Cisono stati forti ritardi. Non € un ca-
sosedaquando éstato licenziato il testo
che istituiva gli operatori 111 nel 2010,
sono passati 4 anni per lastesuradei de-
creti attuativi», sottolinea Pizzo di Rit-
mi. Troppoappetibile la torta dei crediti
finoa 25mila per lasciare spazio agli “in-
trusi” dellamicrofinanza? «Noi non sia-
mo in competizione con le banche tra-
dizionali. Il nostro obiettivo semmai &
accompagnare nel medio periodo leim-
prese non bancabili proprio all'interno
del sistema del credito ordinario», ri-
flette Guerra di Mikrokapital. Come
legare i due mondi? Un primo passo lo
ha fatto I'Ente nazionale del microcre-
dito che ha istituito I'elenco degli ope-
ratori territoriali in servizi ausiliari e
di monitoraggio per il microcredito. Al
momento conta 496 iscritti fra societa,
enti non profit e singoli professionisti.
Grazie a questi tutor, le banche offro-
noiservizi colmando cosi, da un lato la
loro minor preparazione nellaccompa-
gnamento alle imprese, dall’altro il bu-
conell'offertadi microcredito. Da dove
ripartire dunque? Le proposte sul tavo-
lonon mancano. Primo puntoall'ordine
del giorno: 'accesso al credito.

Il vero problema della microfinan-
za ¢ infatti il reperimento delle risorse
da prestare a famiglie e imprese, spe-
cie per gli operatori che non hannoalle
spalle delle banche. «<Dovremmo poter
accedere al mercato interbancario do-
ve le banche si scambiano denari a tassi
interessanti. Ma gli operatori di micro-
credito non sono contemplati. Faccia-
moinclusione finanziaria, masiamode-
gli “esclusi”>, sintetizza con una battuta
Guerra. Manca chi batta i pugni sui ta-
voli regionali, nazionali e comunitari.
Servirebbe un portavoce del microcre-
dito. Gli operatori speravano nell’Ente
nazionale ma cosi non é stato, dicono.
«Dovrebbe dare piu supporto agli ope-
ratori abilitati», sottolinea Guerra.
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